
Hij figu~e in een tv-commercaaJ van ut! el.erw'o:u" .... " ..... , ........... _., 
kon ingaat op dat onderzoek en niet, wals door aitica5ren; wordt be­
weerd, dat h ij ITItnSotn aanraadt over re stappen naar de Nederlandse Ener­
gie Maatschappij. 

De Hond: · Zoiets:ul ik nooit zeg· 
gen, omdat daarmee mijn geloof­
waardigheid als marktonderzoe­
ker zou worden ondermijnd." In 
zijn onde~k kwam De Hond tot 

de slotSOm dat op de energiemarkt 
hel aanbod weliswaar nier veel van 
elkaar verschilt, maar dat er toch 
redelijk grote prijsverschillen zijn. 

~Het overgrote deel van de consu· 
menten heeft daar onvoldoende 
besef van en blijft bij zijn huidige 
energieaanbieder. Dat is toch op­
merkelijk." 
De Nederlandse Energie Maat­
schappij heeft De Hond alle rele­
vante informatie ter beschikking 
gesteld om zijn onderzoek te 

•• .. · co-
bieder is en Wilt zij dachten ~r 
de prijsstellîng in de markt. De 
Hond: "Daaruit bleek dat het over­
grote deel van de ondervraagden 
dacht. dat er geen of nauwelijks 
prijsverschillen zijn russen de ver· 
schillende energieaanbieders ... 

Intrigerend 
intrigerend noemt De Hond het 
dat er enerzijds vrij forse prijsver­
schillen zijn tussen aanbieders en 
anderzijds, dat de meeste consu-

aanbieders volstrekt ondoorzich­
tig zijn voor consumenten. Men 
begrijpt niet wat en waarvoor men 
betaalt. Uit de rekeningen blijkt 
ook niet hoe het totaalbedn.g dat 
mensen betalen nu precies is op' 
gebouwd." 
De Hond spreekt zijn verbazing uit 
over hoe het mogelijk is, dat er een 
prijsverschil van 15 procent ligt 
tussen de duurste en goedkoop­
ste aanbieder, terwijl afnemers 
denken dat dat verschil vrijwel 

Marttondenoeker Maurke de Hond, 
MEnergiecOftsumenten bqrljpen nlll!t 
wat en wnrvoot' ZII! betalen." 

&~ ..... _~w ... . _ _ ._ .... 

liseerde energiemarkt is daarom 
geen sprake, want door het no­
deloos complex en ondoorzichtig 
maken van berekeningen blokkeer 
je het effectief functioneren van 
zo'n markt. Pas ;lIs consumenten 
echt goed inzage krijgen in wat en 
w.aarvoor zij beulen, begrij~n zij 
d;lt er in v~el g~aJlen wel degelijk 
behoorlijk valt te besparen door 
over te stappen nur een ;lndere 
energiel~er.lncier. ~ . 

Atoomstroom geeft met keuze voor kernenergie statement af 
Vorig jaar begon SjefPeeraeT met :tijn bedrijf Aloomsttoom, deecnleen enige 
.aanbieder van nudeaire energie op de Nederlandse energienwia. "Het ~ 
mij een grweIdige impuls als ik critici over de streep kan trekken." 

Aan elke vorm van duurzame energie 
kleven nadelen, maar aan kernener· 
gie bet minst, zegt Peeraer.Hij noemt 
zichzelf een bevlogen, recalcitrante 
ondememeren een pleirbezorgervan 
duurzame energie. ~Daarom ook ben 
ik een bedrijfbegonnen dat nudeai~ 
stroom levert. Et beswn allerlei ft· 
beitjes over kernenergie en de discus· 
sie om nu wel of geen kerncentrales 
te bouwen, 'oYOtlit gedomineerd door 
emotie en v«laJ niet door r.ltionele 
componenten. Ik wil mensen ervan 
overtuigen, dat nudc:aire metgie een 
hele schone en duurzame vorm van 
energie is. Niet omdat ik zo nodig 
missiewerk wil verrichten, maar wel 
omdat ik als ondemenler groeipo­
ten~ zie in kernenergie." 

....... 
~ is van mening dat de markt­
werking op de energiemarkt oog 
erg beperkt is. 60 à 70 procent van 
de huishoudens is nog nooit over· 
gestapt lWr een andere energieleve­
mocier, zegt hij. ~Die mensen zitten 
uit ronserv.uisme of deswtereSSe 
nog steeds bij hun oude energiele-

SjII!f hefHt' (Atoomst_}: "Een 
N~lon~1e OYII!rsupdaa un toraen 
__ meer bll!wqinJ op dil! erM!rsR­
markt.-

verander. Er ligt dus oog toonn veel 
potentieel. De mensen die wel over­
stappen zijn vaak dezelfde mensen 
die eerder zijn OYergeStapt, omdat 
u in de gaten hebben dat er voordeel 
mee valt te beh.aJen. " 
Peer.Ier hedi: in dat kader onlangs 
het plan geopperd voor een Nati­
onale OYerstapdag. ~A1s nieuw lid 
van bmocheorganisatie EnergieNed 
heb ik EDefJÎeNed ~ om 
dat idee te gaan promoten w Den 

!-Wg. Een Nationale Overstap<b:g 
kan ~ voor meer beweging op 
de energiemarkt.. Er zijn nog ved te 
ved mensen die angstig zijn om over 
te stappen. Ze weten niet hoe dat in 
zijn .....erk gaal en dat zij ook bij een 
andere energieleverancier gewoon 
verzekerd zijn van de levering van 
gas en stroom. Wat dat betreft is het 
goed, dat de Nederlandse Energie 
Maatschappij mensen erop wijst dat 
u heel gemakkelijk van levuaocier 
kunnen switchen. Er gebeun daar­
door iets w de markt ~ 

VuIst maken 
Mensen die zich niet _Ien aange­
sprokendoorde Nederlandse EnefgÏe 
MuCSCbappij zijn bij Atoomstroom 
beter op hun plaats, mernt Peeraer. 
~Wij richten ons niet primair op een 
bge prijs, maar vooral op mensen die 
gt2lIg een statement af willen geven. 
Mensen die voor Atoomstroom kie­
zen, kiezen heel bewust voor kern­
energie en dat statement geven :tij af 
door klant bij Ons te 'oYOrden. " 
Er is een aantal redeoen om voor 
Aloomsrroom te kie2en, zegt Ptoer­
aer. ~Een van de redenen is dat je 
hoopt dat kemenergiemeer llal1dacht 
krijgt en dat een bedrijf als AtOOm­
stroom groter 'oYOrdt, zodat het een 

vuist kan maken. In die zin kun ie 
ons beschouwen als ern soon be­
weging. Maar ~ zijn ook een kleine 
dub met heel kone lijnen en dus heel 
laagdrempelig voor onze klanten. De 
derde reden is prijs. We zijn gunstig 
geprijsd, hoewel. dat niet ons belang­
rijkste wervingswsrrumem is." _ .... 
Peer.l.er zetzich w, zoals hij zelf zegt, 

om meer ratio in de discussie over de 
Nederlandse energievoorziening te 
brengen. 

-Ik vind dat die nu ... 001':1.1 op emo­
tie is gebaseerd. D2a.rdoor ook blijft 
kernenergie onderbelicht. En dat 
tot: ongenoegen van veel Nederlan­
ders die wel inzien dat kernenergie 
een heel goede, duurza.me optie 
is. Ie moet dan vooral kijken naar 
hoogopgeleide mannen die het erg 
jammer vinden, dat emotie en irra­
tionaliteit de hovcntOOn voeten in 
de discussie over kernenergie. Die 
groep vormt een belangrijk deel van 
ons kJantenbestand. ~ 
AtoomstroOm is in zekere zin ver-

gelijkbaar metGreenchoice dat ook 
een one product company is, zegt 

Peer.ler. 
"Greenchoice richt zich op men­
sen die vinden dat er meer groene 
stroom zou moeten komen. Feite'· 
lijk kun je onu propositie vergelij­
ken met die van Greenchoice, maar 
dan op 'andere gronden. Die gron· 
den zijn dat ie een maatschappelijk 
verantwoorde keuze maakt door 
voor nucleaire energie te kiezen en 
dat je d.aannee een signaal wilt afge­ven.- . 

Omstreden discussie kernenergie bron van free 
publicity voor Atoomstroom 
Hoe brengt AtoomstrOOm zijn nucleaire strOOm voor het voetlicht? Direetellr S,d Prer.ler: MTor voor kon 
hadden we alleen nog elektriciteit in ons aanbod, nu leveren we ook gas. Dal steil ons in staat om meer ka­
baal Ie gaan maken. Tot nog toe hebben we ons vooral warmgelopen. ft Doordat kernenC'rgie nog steeds ter 
discussie Staat. geneTttn dat ou juist een hoop free publicity voor AtoomstrOOm. zegt Pt-eraer. "Daarn.aast 
benaderen we heel doelgericht de groep mensen die voor ons interessant is. DJt betC'kent dat we op een 
beperkt .aantal pleldcen opereren. We adveneren bifroorbeeld in een bbd ;lIs EISC'Yier M.agazine. Een ander 
kanaal is dat we spreken op bijeenkomsten van geïntC'resseerden. Op die manier willen we gr.Iag een discus­
sie verder in gang zetten, maar dan ~I een discuhieop bobis van argumenten. ft 
I'ttraer verwacht. dat Atoomstroom voorlopig nog een nichespeler :uI blijven. Het geeft hem een gewel­
dige stimulans als hij C'riticaSters van kernenergie \Wel te overtuigen van hun ongtlijk. ~Als die mensen zich 
vervolgens bij ons .aanmelden als klant, dan ervaar ik dat als een gC'weldigt overwinning~, zegt hij. "En dat 
houdt mij strijdlustig als ondernemer. ft 

---- ~ ...... " .... Ju~n . • 


